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Description :

Prsentation de I'diteurComment dvel opper son rseau, le faire vivre, le rendre utile ? Le networking est
essentiel pour les professionnels du conseil, qui Sappuient sur la dmarche rseau pour entrer en contact avec
des prospects ou fidliser leurs clients.Ce guide pratique propose une mthode complte pour faire fructifier son
rseau et viter lesimpairs:- 50 fiches pour rseauter efficacement: Quel retour sur investissement commercial ?
(partie 1), Sinformer pour influer (partie 2), Savoir se rendre utile (partie 3), Maximiser les prescriptions
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(partie 4), Accrotre savisihilit (partie 5), Entretenir son carnet d'adresses (partie 6).- Une dmarche trs
oprationnelle: conseils, exemples concrets et mises en garde permettent de dvelopper son rseau eny
consacrant un temps raisonnable.- Un livre pens pour les professionnels du conseil, qu'ils soient indpendants
ou travaillent dans une organisation structure: consultants (stratgie, organisattion, communication, SSI1,
etc.), avocats, experts-comptables, notaires, auditeurs, conseils en gestion de patrimoine, banquiers
d'affaires, etc.Prsentation de |'diteurComment dvelopper son rseau, le faire vivre, lerendre utile ? Le
networking est essentiel pour les professionnels du conseil, qui Sappuient sur la dmarche rseau pour entrer
en contact avec des prospects ou fidliser leurs clients.Ce guide pratique propose une mthode complte pour
faire fructifier son rseau et viter lesimpairs:- 50 fiches pour rseauter efficacement: Quel retour sur
investissement commercia ? (partie 1), Sinformer pour influer (partie 2), Savoir se rendre utile (partie 3),
Maximiser les prescriptions (partie 4), Accrotre savisibilit (partie 5), Entretenir son carnet d'adresses (partie
6).- Une dmarche trs oprationnelle: conseils, exemples concrets et mises en garde permettent de dvel opper
SoN rseau en'y consacrant un temps raisonnable.- Un livre pens pour les professionnels du consell, gu'ils
soient indpendants ou travaillent dans une organisation structure: consultants (stratgie, organisattion,
communication, SSl1, etc.), avocats, experts-comptables, notaires, auditeurs, conseils en gestion de
patrimoine, banquiers d'affaires, etc.Biographie de |'auteurPrcdemment journaliste puis fiscaliste chez un
notaire, Maxime Maeght est aujourd'hui responsable du dveloppement du cabinet d'avocats Alerion.
Spcialiste des questions de networking, il participe la congute de nouveaux clients en consolidant et en
animant un rseau ddi la clientle du cabinet.



